MANAGEMENT & VERIARIEE

Dos and Don’ts bei der
D&O0-Ausschreibung
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Einigkeit besteht jedoch darin,
dass in der Regel alle das beste
Bedingungswerk haben! Nur mit
cinem guten D&O-Marktiberblick
lasst sich die Spreu vom Weizen
trennen und eine ausgewogene Aus-
schreibung fiir den optimalen Versi-
cherungsschutz  durchfithren. Bei
der Wahl der Versicherer ist auch
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Warranty Statement

Jeder Fragebogen enthalt ein
sogenanntes Warranty Statement. Es
handelt sich dabei um eine Frage
nach bereits begangenen Pflichtver-
letzungen. Hier spielt die genaue
Formulierung der Frage eine enor-
me Rolle, denn sie entscheidet, ob
im Rahmen der sogenannten Riick-
wirtsversicherung in Zukunft Versi-
cherungsschutz nach einer Inan-
spruchnahme gewahrt wird.

Bei der Rickwirtsversicherung
geht es darum, dass Versicherungs-
schutz fiir solche Pflichtverletzun-
gen besteht, die bereits vor Abschluss
der D&O-Versicherung begangen
wurden, wenn — und jetzt kommt es
auf die genaue Formulierung der
an - ,dem
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Als Orientierung fur eine ,angemes-
sene® Deckungssumme gilt entwe-
der die Hilfte des Eigenkapitals oder
10% der Bilanzsumme des Kunden.

Diese Faustformel dient aber
nur als Mindestdeckungssumme.
Denn in der D&O kann man nie
genug Deckungssumme haben!

Etwa 70% der Kapazititen wer-
den im Schnitt allein fiir Abwehr-
Kkosten verbraucht. Nur etwa 30%
verbleiben fiir den Schadenaus-
gleich. Ist der Vermégensschaden
hoher als die  verbleibende
Deckungssumme, muss ein Unter-
nehmensleiter bei rechtskraftiger
Verurteilung die Differenz aus priva-
ten Mitteln begleichen.

Bei einer Ausschreibung sollten

~ daher stets mehrere alternative

Deckungssummen angefragt werden,
arunter auch die Hochstmogliche.

ren, ob ein entsprechender Versiche-
rungsschutz berhaupt gewiinscht
ist. Fehlt es an einer offensichtli-
chen Mehrheitsbeteiligung, stellt
sich umgekehrt die Frage, ob fiir
diese Minderheitsgesellschaften Ver-
sicherungsschutz bestehen soll und
ob diese ohne besondere Vereinba-
rung im Rahmen der Bedingungen
als mitversichert gelten. Ebenfalls
muss geklirt werden, ob es fiir die
anderen mitversicherten ~ Gesell-
schaften  bereits D&O-Versiche-
rungsschutz gibt und ob dies dem
Versicherer mitzuteilen ist.

Eine nachtrigliche Korrektur ist
hiufig mit erheblichem Mehrauf
wand verbunden und kann mogli-
cherweise die Pramie verandern.

Weitere Financial-
Lines-Produkte

nur, wenn das Strafverfahren im
Zusammenhang mit einem zivilrecht-
lichen D&OVersicherungsfall steht.

Die VSV gewihrt Deckung bei
absichtlicher Vermogensschadigung
durch sogenannte Vertrauensperso-
nen. In der D&O besteht hierfiir
kein Versicherungsschutz.

D&O0-Checkliste

Um Versicherungsmakler bei
ihrer Arbeit zu unterstiitzen, wurde
eine ,D&O-Checkliste* als Leitfa-
den entwickelt. Sie steht auf der
Website der Kanzlei Baumeier
(www.kanzlei-baumeier.de) zur Ver-
figung. Sie fasst die wichtigsten
Punkte vieler Fragebogen zusam-
men und enthalt eine Aufzihlung
anderer Financial-Lines-Produkte. o

Damit erhalten Versicherungsmak-
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